
THE RAW CARROT

La soupe comme  
moteur d’intégration

L’organisme

The Raw Carrot est une 
entreprise franchiseuse qui 
croit que chaque personne 
qui VEUT travailler a droit à 
un coup de main dans la vie!

Le besoin

L’organisme à vocation 
sociale devait peaufiner son 
modèle d’affaires, solliciter 
des conseils experts, 
assurer sa conformité 
légale et accéder à du 
capital pour faciliter sa 
croissance et sa pérennité.

La solution

Le capital non remboursable 
obtenu du PPI a permis 
d’examiner et de peaufiner 
le modèle d’affaires de 
l’organisme. Le PPI visait 
à préparer l’organisme à la 
finance sociale et à accepter 
des investissements 
possiblement plus 
importants. Depuis, 
l’organisme a poursuivi le 
travail dans ce domaine et 
a obtenu un important prêt 
sans intérêt.

Dans leurs 
propres mots

« Depuis 2014, The Raw 
Carrot a créé des emplois 
permanents à temps 
partiel pour 32 personnes 
inscrites au Programme 
ontarien de soutien aux 
personnes handicapées. Ces 
personnes travaillent dans 
4 succursales et gagnent des 
revenus supplémentaires 
représentant 15 % à 25 % de 
leurs prestations d’invalidité. 
La vente de soupes 
santé permet de récolter 
200 000 $ par année. Les 
employé.e.s rapportent que 
leur participation à un travail 
satisfaisant leur offre une 
dignité accrue, donne un 
meilleur sens à leur vie et 
leur permet de créer plus  
de relations sociales. » 

Leçon(s) clé(s) ou pratique(s) exemplaire(s) partagée(s)

Il est important de trouver des outils de finance sociale adaptés aux capacités de 
l’organisation et d’avancer de façon logique plutôt que de prendre des décisions brusques 
et difficiles à appliquer. Explorez différentes options, testez leur compatibilité avec votre 
organisation et tenez compte de l’expertise et des compétences existantes.

EN BREF

Type d’organisation
Organisme à but non lucratif

Méthode(s) de financement social
Prêt sans intérêt, capital non remboursable  
du PPI, activités d’entreprise

Objectif(s) de développement durable

Stade de préparation à l’investissement

Connaissance de 
la finance sociale

Développement du 
modèle/plan d’affaires

Capacité 
organisationnelle

Mesure de  
l’impact et  
production  
de rapports

Développement 
du réseau

Cette étude de cas a été élaborée dans le cadre d’une recherche menée par Imagine 
Canada, financée par le Programme de préparation à l’investissement du gouvernement 
du Canada. Pour plus d’informations, visitez imaginecanada.ca/fr/finance-sociale.

https://www.imaginecanada.ca/fr/finance-sociale

